Венчурный Инвестиционный Фонд для Инвесторов и СтартАпов. Инновационный Бизнес - Инкубатор!
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Форма - Заявка!
  На рассмотрение проекта!
Мини-Бизнес-План!


Невероятно! Но Вы сейчас являетесь подлинным свидетелем того, как, став участником и членом нашего Бизнес-Инкубатора, 
всего за несколько лет можно создать отличный проект и стать 

Настоящим Миллионером!
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Уважаемые друзья и партнёры! Бизнес-план должен быть изложен в простой и понятной форме без использования специальных - сложных терминов. Он должен быть достаточно емким, чтобы охватить все основные стороны проекта, и в то же время кратким, чтобы его содержание не утомило наш интерес и интересы инвесторов. Для наглядности рекомендуем Вам использовать графики и диаграммы. 
Чтобы, составленный Вами бизнес-план мог заинтересовать наш комитет по оценке СтартАпов и будущих инвесторов, он должен содержать достаточно убедительные доказательства того, что заявленные цели, задачи и запланированные показатели будут достигнуты. 

Составлять бизнес-план необходимо грамотно, аккуратно и в удобной для чтения форме, с целью быстрого анализа и удобства ознакомления с ним. Рекомендуем, избегать излишнего оптимизма - это настораживает наших экспертов, а потенциальных инвесторов всегда отталкивает от таких предложений. Приведённые в бизнес-плане данные и прогнозы должны быть реалистичными. 
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Внимание!  Мы гарантируем Абсолютную Конфиденциальность и неразглашение предоставленной Вами информации третьим лицам!
Заполненную анкету следует отправить на e-mail info@vladinvest.ru
Информация и документы, которые должен подготовить организатор проекта -  предприниматель, для представления проекта в наш Бизнес – инкубатор и Инвестору.

Предложенный Вам формат представления информации, предполагает оценку вашей идеи и проекта и возможность предоставления инвесторами нашего фонда инвестиций для вашего проекта. Важность процесса составления заявки на инвестиции, резюме проекта, и особенно бизнес-плана состоит и в том, что он помогает предпринимателям структурировать их собственное видение развития проекта и компании и позволяет выявить «узкие места», не замеченные раньше. Команда инновационного проекта или руководящий состав компании должны писать резюме и бизнес - план, самостоятельно, не передавая составление этих документов подчиненным сотрудникам или сторонним лицам.

Структура бизнес-предложения и бизнес-плана компании примерно соответствует целям и критериям отбора и состоит из следующих пунктов:

1) ключевая информация о проекте;

2) команда;

3) бизнес и стратегия;

4) интеллектуальная собственность;

5) производство/операции;

6) финансы;

7) инвестиции.

Необходимыми требованиями к подготовке любого типа документов являются: аккуратное оформление;

1) использование только свежих статистических данных;

2) реалистичность всех приводимых фактов;

3) отсутствие противоречий между различными фактами.

4) описание изделий/технологий дается с применением узкотехнических и специальных терминов;

5) слабо проработана маркетинговая концепция и стратегия сбыта;

6) недостаточное внимание уделяется вопросам управления и персонала;

7) недостаточное внимание уделяется вопросам интеллектуальной собственности;

8) информационная перегруженность.

В процессе создания документов полезно заострить внимание на тех аспектах, которые наиболее интересны оценочному комитету нашего Бизнес – инкубатора и инвестору. Поэтому советуем ознакомиться с материалами нашего бизнес – инкубатора и с требованиями отбора проектов инвесторами нашего фонда при оценке компании.
Рассматривая любой проект, инвестор хочет увидеть, прежде всего:

1) наличие хорошей, слаженной и опытной команды;

2) серьезные перспективы инновационной технологии, которой обладает компания;

3) высокий потенциал рынка.
Каждый проект проходит финальную стадию обсуждения на Инвестиционном комитете, который формируется из профессионалов - представителей и членов нашего венчурного Фонда. Инвестиционный комитет, оценивая перспективу инвестиций в данный проект с учетом опыта в области высоких технологий и реализации других венчурных проектов, принимает окончательное решение по проекту и затем предлагает его всем заинтересованным инвесторам.
Содержание бизнес-плана должно охватывать следующие разделы:

Исполнительное резюме проекта – может предоставляться отдельно!
Одним из важных документов является исполнительское резюме проекта. Основная масса бизнес-планов отклоняется инвесторами уже после прочтения резюме, поэтому качество его составления чрезвычайно важно для его оченки нашим инвестиционным комитетом и привлечения внимания инвесторов венчурного фонда.

Рекомендуется составлять его в последнюю очередь, чтобы внести в него самую важную для оценки комитета и инвестора информацию. Резюме содержит следующие разделы, каждый из которых объемом 10-15 строк. Его общий объем не должен превышать 3-5 страниц. Примерная структура исполнительского резюме проекта выглядит следующим образом: 
Описание проекта - компании и бизнеса. Коротко – идея, цели, задачи, оценка, возможности, перспектива и доходность. Цели и стратегии.
Анализ рынка, его размер и возможности. Здесь необходимо описать размер, динамику и возможности существующего рынка предлагаемого продукта или услуги. Привести основных конкурентов, если таковые есть, а также описать их возможности как финансовые так и не финансовые. Необходимо дать описание тенденциям и проблемам, существующим на рынке. Дать ссылки на имеющиеся похожие проекты и описать преимущества вашего проекта. Описание используемой технологии.
Услуги - продукт. Данный раздел исполнительного резюме предназначен для краткого описания предлагаемого продукта или услуги, его характеристик и основных отличий от аналогичных продуктов конкурентов или услуг. Если это новый продукт, который еще находится в разработке, то необходимо кратко описать стадию, на которой находится исследование или доработка продукта. 

ИТ-разработка и технологии. Если разрабатывается программный модель, описать язык создания, количество модулей, стадия и перспективы разработки. Описание используемой технологии.
Ключевые сотрудники проекта - команда. В разделе необходимо дать краткое описание существующей управленческой команды. Ключевые сотрудники проекта их задачи, обязанности.
Бизнес модель – финансовые показатели. Необходимо описать в нескольких предложениях бизнес-модель предлагаемого продукта, а именно: каким образом планируется производство и реализация конечным потребителям предлагаемого продукта или услуги.

Инвестиции. В разделе необходимо описать размер и цель запрашиваемых инвестиций. Здесь также необходимо указать, каких целей хотелось бы добиться после привлечения инвестиций в проект. На какой срок нужны инвестиции, и на каких условиях. Важно помнить, что – акционирование, является фактическим инструментом эффективности нашими инвесторами фонда. Предлагаемый вами процент акций нашим инвесторам. 
Выход. Необходимо определить сроки выхода инвестора из проекта, условия и предложения по путям выхода инвестора из проекта, если такое планируется. Укажите срок, когда это может произойти.
Если Вы хотите, чтобы мы оказали Вам помощь в развитии и раскрутки вашего проекта – компании, тогда Вам необходимо нам предоставить следующую информацию. 
Структура бизнес-плана проекта для представления в управляющую компанию.
Внимание! Вы заполняете только правую часть таблицы!
	Название проекта
	

	Суть инновации
	Краткое описание опроекта - инновации компании и продукции, производимой на базе инновационной технологии данного проекта


	Название компании
	Название компании


	Страна - Регион
	Страна  Город, область


	Начало проекта

	Реальная или предполагаемая дата старта проекта



	Длительность проекта
	Предполагаемая длительность проекта – сроки существования



	Участники проекта
	Команда



	Контакты

	Е-мейл, скайп, телефон и т.д.




	Необходимое финансирование
	Объем запрашиваемых инвестиций



	Предложение инвестору
	Покупка доли в капитале предприятия, составляющей 00%

	На что требуются инвестиции
	Краткое описание использования запрашиваемых инвестиций (например – разработка программного продукта, раскрутка, реклама, продвижение и т.д.)

	Оценка стоимости компании на конец инвестиционного периода
	00000 евро или  00 млн. рублей

	Доходность проекта для инвестора, IRR
	 От 000% и до 000% точный расчёт приветствуется

	Дисконтированный период окупаемости для инвестора
	00 месяцев (ставка дисконтирования 00%)

	Чистый приведенный доход для инвестора, NPV

	00000 евро или  00 млн. рублей за 0 лет


	Описание бизнес-идеи и продукта
	

	Потенциал рынка и рыночные позиции Компании
	

	Конкурентные преимущества
	

	Каналы продаж – маркетинг
	

	Риск
	

	Риск

	Предполагаемые способы уменьшения рисков (опишите, как Вы видите уменьшение ниже указанных рисков)

	Технологический риск: достижение требуемых характеристик
	

	Коммерческий риск
	

	Производственный риск – риск разработки проекта
	

	Риск удовлетворения спроса покупателей
	


	Команда
	

	Стратегия развития Компании
	


Заполненную анкету следует отправить на e-mail info@vladinvest.ru 


Если у Вас есть только идея проекта, есть команда, для его реализации, есть созданный модуль, но не хватает опыта внедрения и реализации идеи или проекта, обращайтесь к нам, заполнив в более, произвольной форме выше указанный бизнес-план, но постарайтесь в любом случае показать будущие возможности собственного проекта, его выгоды и преимущества для пользователей и перспективу его развития для инвесторов!



Наше предложение по инвестициям
	Вы ищите практические возможности увеличения капитала? Мы предлагаем Вам выгодные инвестиционные решения! Вы готовы стать инвестором на финансовом или фондовом рынках?  Минимальная сумма инвестиций 5.000 долларов или 4.000 евро. Доходность до от 30 до 100% годовых! Укажите какую сумму Вы хотели бы инвестировать!
	


Это – Вы можете не читать! А можете направить тем, кто заинтересован в рекламе на этой странице!

Реклама бизнес партнёров! Здесь может быть Ваш БРЕНД!
По цене всего 150 евро или 7.000 рублей - на срок 
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24 месяца!

Акция: «Я Миллионер»!   Регистрация в команде Лидеров:  http://www.rusmillion.ru/buy_add.php?refid=86671 
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Новостной проект
Регистрация по ссылке: http://www.newsgarant.ru/2147483647  


Ваша реклама ЗДЕСЬ для тысячи наших партнёров!

После изучения вашей анкеты,

с Вами свяжется наш менеджер или один из руководителей фонда!
Мы искренне благодарим Вас за доверие и сотрудничество!
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«Мир наполнен возможностями, но не все их замечают, некоторые их не видят, но есть люди, которые не могут пройти мимо них. Венчурный инвестор, осознавая риск – всегда использует возможности для своего капитала и через 3-7 лет выходит победителем, с усреднённым процентом не менее 200 – 1.000% годовых». /Владимир Холодов/ 
Успехов ВАМ и процветания!


www.vladinvest.ru   
www.rusmillion.ru 
"С".  Vladimir Cholodov.
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